百度推广账户搭建技巧
一、概述
1、百度搜索推广流程
2、百度搜索推广方案
制作一份完整的百度搜索推广方案包含以下几个方面：

2、 投放目标分析
与企业主进行深入沟通，并了解整个营销活动，以及产品的核心点是什么，在此基础上确认核心目标，并展开整个方案的策划

1、 了解企业主投放需求
第一方面，企业本身：
第二方面 ，企业营销目标：
第三方面，行业及目标受众：
第四方面，企业的竞争对手：
2、 投放目标考虑因素
第一方面，确立营销目标：
第二方面，研究市场环境：

第三方面，分析受众类型：

网民的购买过程分为五个阶段：
..........................

3、 账户结构搭建及优化
1、 账户结构设置通用技巧
· 确定推广单元与关键词的主题唯一性；	

.........................
2、 不同类型账户的结构划分
3、 优化小结

切记原则：划分逻辑要清晰，精细化分组，将意义相近、结构相同的关键词放在一起。
保证一个单元下的所有关键词嵌入到创意里语句通顺，语义清晰。

............................................................................此处省略N个字
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网民指标
媒体工具获取


推广指标
推广账户中获取


网站指标
监测工具获取




销售指标
监测及销售工具获取
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查看整个文档步骤：
1、 扫码支付金额：￥19.9；
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2、 扫码添加微信，备注“百度文档购买”；
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3、 留下你的邮箱；
微信不提供免费咨询服务，若需要账户托管可通过微信咨询。
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